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LP Max  

Joséphine 

Pour plus de 
renseignements 

Bienvenue au « Le lycée professionnel Max Joséphine, 

un espace commun et partagé tourné vers 

la réussite »  

Accompagner les 
élèves pour les mener à 
la réussite dans un lycée 
exigeant et bienveillant  

Ouvrir le lycée sur 
le monde professionnel,  
associatif et à l’international 

Fédérer la communauté éducative 
pour l’épanouissement et  
le bien-être de tous 

Nos objectifs :  



ORGANIGRAMME DES FORMATIONS du lp max josephine 

FILIERE  

GESTION ADMINISTRATIVE 

Niveau de  

formation 

2nde Bac Pro MRC 
Famille de 

Métiers de la relation Client 

2nde Bac Pro Agora 
Famille de Métiers de la  

Gestion Administrative,  

du Transport  

et de la Logistique  

1ère Bac Pro AGOrA 
Assistance à la Gestion  

des Organisations  

et de leurs Activités 

Tle Bac Pro  AGOrA 
Assistance à la Gestion  

des Organisations  

et de leurs Activités 

3ème 
Niveau 2 

Non diplômé 

CAP  
Niveau 3 

Employé  

qualifié 

BCP 

BP 

MC 

Niveau 4 
Employé  

hautement qualifié 

Technicien assistant 

BTS 

IUT 

Bac+2 

Niveau 5 
Technicien  

supérieur 

1ère Bac Pro 

MA 

 Métiers de 

l’accueil 

Tle Bac Pro 

MA 

 Métiers de 

l’accueil 

FILIERES COMMERCIALES 

Niveau  

professionnel 

1ère Bac Pro MCV 

Métiers du Commerce et de la Vente 

Tle CAP EPC 

1ère CAP  
Équipier Polyvalent de 

Commerce 

3ème de collège 

Option A :  Animation et 

gestion de l’espace 

commercial 

Option B :  Prospection 

clientèle et valorisation 

de l’offre commerciale 

Tle Bac Pro MCV  

Métiers du Commerce et de la Vente 

Option A :  Animation et 

gestion de l’espace 

commercial 

Option B :  Prospection 

clientèle et valorisation 

de l’offre commerciale 


